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Sprytny — SMART
Czyli taki, ktory wie, co robi

MA KONKRETNY CEL

EKONOMICZNY UNIWERSYTET DZIECIECY WWW.UNIWERSYTET-DZIECIECY.PL

2



niwe,
o’\“ ",

CEL

o, e
S199120 ™

£

5

5
“EUD"
*Skonkretyzowany (ang. Specific) — jego zrozumienie nie powinno stanowi¢
ktopotu, sformutowanie powinno by¢ jednoznaczne i niepozostawiajgce

miejsca na luzng interpretacje,

*Mierzalny (ang. Measurable) — a wiec tak sformutowany, by mozna byto
liczbowo wyrazi¢ stopien realizacji celu, lub przynajmniej umozliwic¢

jednoznaczng ,sprawdzalnosc” jego realizaciji,

*Osiagalny (ang. Achievable) — cel zbyt ambitny podkopuje wiare w jego
osiggniecie i tym samym motywacje do jego realizacji,

eIstotny (ang. Relevant) — cel powinien by¢é waznym krokiem naprzéd,

jednoczesnie musi stanowi¢ okreslong wartos¢ dla tego, kto bedzie go
realizowat,

*Okreslony w czasie (ang. Time-bound) — cel powinien mie¢ doktadnie
okreslony horyzont czasowy, w jakim zamierzamy go osiggngc.
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Pomocne Przeszkadzajace
W osiggnieciu celu W osiggnieciu celu

Silne strony | Stabe strony
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(atrybuty organizacji)

Zrédto zewnetrzne Zrédio wewnetrzne

(czynniki srodowiska)
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A teraz - jak to zrobimy?
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Kluczowi Kluczowe

partnerzy czynnosci

Key Partners Key Activites
Kluczowe
zasoby

Key Resources
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Propozycja
wartosci
Value Propositions
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Relacje
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Relationships
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Channels
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Struktura kosztow
Caost structure

Struktura przychodow

Revenue Streams
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ANALIZA Grozba nowych wejs¢
5 SIL
PORTERA
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Sila przetargowa
dostawcow

vyt SO — s

Grozba substytucyjnych
produktow lub ustug

Substytuty

Sila przetargowa
nabywcéw
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Zaktadamy firme¢ ©
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Kazdy zesp6t ma 5 minut na przedstawienie swojej firmy
1. Co sprzedajemy

2. Kito jest naszym klientem

3. Jak osiagniemy zyski

4. Conam zagraza
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Dzigkuje¢ za spotkanie

Do zobaczenia w biznesie
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