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Biznes plan

Dokument przygotowywany przed rozpoczeciem
lub w trakcie dziatania przedsiebiorstwa. Opisuje cele spofki
oraz sposoby ich realizacji. W zaleznosci od wymagan
| oczekiwan moze on miec€ bardziej ogolny lub szczegotowy
charakter.
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Dlaczego planowanie jest
wazne?
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Do czego stuzy biznes plan? @
>

Opracowanie biznes planu pomaga przedsiebiorcy przygotowac sie

do otworzenia i prowadzenia wtasnej dziatalnosci. Dzieki niemu mozna
stworzy¢ mape potrzeb biznesu i doktadnie przemysle¢ swoj pomyst
zanim poswieci sie na jego realizacje wiecej czasu, pracy czy pieniedzy.

Czy uda mi sie przyciggngc klientow?
Czy ktos inny nie sprzedaje juz tego co ja chce zaproponowac na rynku?
Czy to co planuje zrobi¢ mi sie opfaci?

Dla kogos kto dopiero startuje ze swoim biznesem, sg to wytyczne,
ktdre po gruntownym przygotowaniu, wyznaczajg cele i kierunki dziatania
na etapie zaktadania biznesu i w trakcie kolejnych pierwszych krokow

w jego prowadzeniu.
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Jakie konsekwencje
dla firmy moze miec brak
biznes planu?
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Wtasny biznes to korzysci, O
ale i ryzyka “EUD"

ZALETY:
v Niezaleznos$¢ i stawanie na wlasne zasady dziatania.
v Satysfakcja z osiggniecia sukcesu wtasnymi sitami.
v' Szansa na duze pienigdze.
v' Spelnianie sie w tym w czym jest sie dobrym.
v Bardziej elastyczne godziny pracy.

Wady bycia przedsiebiorca i bariery w prowadzeniu biznesu:
Potrzeba zdobycia pieniedzy na start i rozwoj

Nadmierna biurokracja

Nieregularne zarobki

Brak urlopu

Odpowiedzialnos¢ prawna i finansowa

Nizsza emerytura
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Co zawiera biznesplan?
Q]
“EUD"
: Prezentacja
Opis L
- produktu Klienci
przedsiebiorstwa lub ustugi
: Strategia Partnerzy
Konkurencja marketingowa biznesowi
Analiza Kompetencje Harmonogram
finansowa i kwalifikacje dziatan
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Jaka czes¢ dokumentu jest
najwazniejsza perspektywy czytelnika
biznes planu?

Krotkie podsumowanie, ktore zawiera najwazniejsze
informacje na temat firmy i jej planéw. Ma przyciggngc¢
inwestorow i klientow, przedstawic idee i cele firmy
oraz uzasadni¢ potrzeby finansowania.
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Alternatywy dla streszczenia : M :
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pitch deck, business
czyli prezentacja model
iInwestorska canvas
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Biznes plan @
1. Opis przedsiebiorstwa *eup®

* Nazwa firmy

* Obszar dziatania

« Opis tego co chce sie zrobi¢ i w jakim czasie

» Cele, ktore chce sie osiggng¢ w najblizszym czasie
| za pare lat

* Mocne strony przedsiewziecia — to co je wyroznia
| sprawi, ze odniesie sukces (np. sSwietni pracownicy
lub dostep do rewolucyjnej technologii)
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Biznes plan
2. Prezentacja produktu lub ustugi “eup*

JAKA UStUGE LUB PRODUKT BEDZIE
OFEROWALO PRZEDSIEBIORSTWO?

Opis produktu Za ile bedzie
lub ustugi sprzedawany

lle jednostek
produktu/ustugi
mozna sprzedac

Wskazanie co go
wyroznia sposrod
konkurencji
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Skad wziaé pomyst na biznes? @
> 0

Kieruj sie wlasnymi
negatywnymi doswiadczeniami
z produktami i ustugami

2
o

Poszukuj inspiracji u tych, . ]
. N . Przekuj pasje w
ktorym udato sie juz uruchomic .
. .. biznes
wilasne przedsiewziecie
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Obserwuj otoczenie,
badz ciekawy sSwiata
i ludzi




Biznes plan
3. Klienci

Komu bedziemy sprzedawac nasz produkt lub ustuge?
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Biznes plan
4. Konkurencija °*eup*

Jakie firmy oferujg juz cos podobnego na rynku?
Czy klient moze wybrac jeszcze jakas inng alternatywe?

o= |
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Biznes plan @
5. Strategia marketingowa *EuD"

Z czym ludzie majg kojarzy¢ moje produkty lub ustuge?
Jakimi kanatami promocji do nich dotre?
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Biznes plan
6. Partnerzy biznesowi
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Czyli dostawcy i kontrahenci — podmioty gospodarcze i ludzie,
bez ktorych prowadzenie dziatalnosci bytoby niemozliwe.

Kto dostarczy mi sktadniki do pizzy do restauracji?

Do jakich sklepow sprzedam moje kosmetyki, tak zeby trafity do jak
najwiekszej liczby osob?

Jakg agencje marketingowg wynajme, zeby zatrudnita influencerow
do lokowan na social media?

U kogo kupie maszyne do produkcji lodow?

Komu zlece przygotowanie tortu na przyjecie, ktoére organizuje?
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Biznes plan @
7. Analiza finansowa *eup®
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Informacja o tym jakie koszty zostang poniesione i jakie uzyska sie przychody.
Prezentacja Zrodet, z ktérych zarabia sie pienigdze oraz tego, kiedy ten zarobek

jest przewidywany.

Podobnie, pienigdze, ktére zostang wydane dzieli sie na rodzaje i terminy
ich pojawienia sie.

Dzieki temu zestawieniu mozna oszacowac jaki osiggnie sie zysk.

Il Przychody nie rownajg sie dochodom. Zysk jest tym, co zostaje po
poniesieniu wszystkich kosztow !!!

ZYSK (DOCHODY) = PRZYCHODY - KOSZTY
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Biznes plan s
8. Kompetencje i kwalifikacje 4

Kto moze zostac przedsiebiorcg?

ODPOWIEDZ: KAZDY
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_Przedsiebiorcy 3 @ g
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Osoby, ktére w dowolnych warunkach (jakie stwarza mu
otoczenie) potrafig trafie zidentyfikowac, a nastepnie
wymyslic w jaki sposob realizowac swoje potrzeby

| potrzeby innych.

Czym sie cechuje przedsiebiorca?

o Potrzeba osiggniecia czegos o Kreatywne myslenie.
znaczgcego.
o Umiejetnos¢ myslenia pozytywnego.
o Zachowanie kontroli nad wtasnym losem.
o Umiejetnos¢ wyznaczania celow.
o Sktonnosc¢ do ryzyka.
o Umiejetnos¢ podejmowania decyzji
o Wiara we wtasne sity.
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Biznes plan
9. Harmonogram dziatan e

Zaplanowanie dziatan w czasie jest kluczowe dla osiggniecia
zatozonych celow. Porzgdkuje zadania i wspiera kontrole
wykonania planu. Wtasciwie zbudowany harmonogram dziatan
to takze metoda weryfikacji pomystu na biznes i rozpoznania
ryzyka, ktorego wczesniej nie zauwazytes.
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Praca zespotowa @

Przygotujcie uproszczony biznes plan, ktory zaprezentujecie?, X
podczas pitchu. Kazdy zespot bedzie miat 3 minuty EUD
na przedstawienie na Forum swojego pomystu.

Wylosujcie pomyst i sprobujcie uwzgledni¢ wszystkie
wymienione elementy biznes planu:

1) Opis produktu lub ustugi
2) Klienci

3) Konkurencja

4) Strategia marketingowa
5) Analiza finansowa
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